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Sie mochten lhre Immobilie erfolgreich verkaufen?
Wir haben die passende Strategie! or. Funkefl

Unser Leistungspaket fir Sie
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Marktpreiseinsch&tzung und
SWOT-Stérken-Schwéchen - Analyse
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Exposé mit Uberarbeitetem Grundriss Energieausweis (auf Wunsch)

v/ y\/
Fotos vom Verkaufsobjekt, Beschaffung der Verkaufsunterlagen Anzeigenschaltung auf reichweitenstarken
virtuelle Tour (auf Wunsch) Immobilienportalen und Printmedien
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Objektbetreuung vor Ort Erfolgreiche 7-Schritte Verkaufsstrategie Beratung und Service wdhrend des

gesamten Verkaufsprozesses
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Vermarktungsreport Kundenservice und Beratung Strukturierte Beratungsmethoden,
vor und nach dem Verkauf beispielsweise fUr Erbengemeinschaften

Erfahrung * Kompetenz ¢ Leistung



beim Verkauf lhrer Immobilie!

1. Ein zu hoher oder zu niedriger
Verkaufspreis

Als EigentUmer mdchten Sie selbstverstandlich den
héchstmdglichen Preis erzielen. Die Strategie, den
Preis erst hoch anzusetzen, um ,Spielraum® zu erlan-
gen, halt viele potentielle K&ufer ab und fUhrt dann
zur Abwartsspirale Ihres Gewinns.

€ Zu hoch angesetzter Preis und seine Auswirkungen

Markiwert

€ = Preisentwicklung t = Zeitfaktor

,Verkaufen? Das kann ich doch auch selbst.”

2. Die Marktkenntnisse fur eine
marktkonforme Preisfindung

Zu hohe Verkaufspreise kbnnen einen Preisverfall mit
sich bringen, denn es wird nicht die richtige
Zielgruppe angesprochen. Die gut informierte
ernsthafte Kaufergruppe kauft nur zu realistischen
Verkaufspreisen.

3. Die Vermarktungsdauer

Kaufer sind heutzutage sehr gut informiert

und niemand schaut auf Verdacht Gberteuerte
Immobilien an. Die Vermarktung kann bei einem zu
hohen Kaufpreis ein Jahr und l&dnger dauern.

Koénnen Sie wirklich das leisten, was ein professioneller Immobilienmakler leistet?

Beispielsweise:

» Wissen Sie, was lhre Immobilie tatsachlich wert ist und wie Sie den besten Preis erzielen?

* Was ist ein Energieausweis und warum benétigen Sie diesen unbedingt?
Ein Energieausweis ist ein Dokument, welches ein Gebdude energetisch bewertet. Jedem potentiellen
Kaufer, Mieter oder Pachter ist dieses Dokument vorzulegen. Ansonsten drohen hohe BuBgelder.

» Wieviel Geld investieren Sie in die Werbung fir Ihre Immobilie?
Welche Werbemittel zu welchen Kosten méchten Sie einsetzen? Auch Uberregional?

* Welche Renovierungsarbeiten zahlen sich aus und welche nicht?
Der erste Eindruck einer Immobilie hat einen enormen Einfluss auf den spdteren Kaufpreis. Doch welche
MaBnahmen lohnen den finanziellen Einsatz und welche nichit?

Wir verkaufen lhr Haus zum besten Preis, so schnell und so angenehm wie moglich.




Fur Sie: Guischein Marktpreisermittlung lhrer Immobilie
Setzen Sie bei der Ermittlung des Marktwertes gleich auf die Fachkraft

Rufen Sie uns unverbindlich an!

Auf Basis unserer Fach - und Marktkenntnis
und unserer jahrelangen Erfahrung erstellen
wir Ihnen eine professionelle
Verkaufspreisermittlung for Ihre Immobilie.

Fur Sie kostenfrei !

Wir erzielen den bestmoglichen Preis

fur lhre Immobilie!

Welchen Wert hat |hre Immobilie? Die Kunst der richtigen Preiseinwertung und
marktkonformen Preisfindung
Wir berechnen aufgrund zahlreicher Daten den
genauen Marktwert Ihrer Immobilie und ermdglichen Lassen Sie Ihre Immobilie von Anfang an korrekt
Ihnen so, den bestmdglichen Verkaufspreis zu einwerten. Dadurch steigen die Chancen, dass lhre
erzielen. Immobilie zum angestrebten Preis innerhalb eines
akzeptablen Verkaufszeitraums verkauft wird.
Dabei wenden wir drei Methoden an:
Vermeiden Sie deshalb einen zu hoch oder zu nied-
- das Sachwertverfahren rig angesetzten Kaufpreis.
- das Ertfragswertverfahren
- das Vergleichswertverfahren

Daruber hinaus verwenden wir weitere Marktanaly-
sen, wie die SWOT-Analyse (Chancen-Risiko-Analyse),
die mehrstufige Marktanalyse und wertvolle
Vergleichsmethoden.

Weitere wichtige Bausteine der kompetenten Markt-
analyse sind beispielsweise die Begehung vor Ort, die
Analyse der Mikrolage und weitere Informationen.

Gehen Sie gleich den richtigen Weg und
nehmen Sie unser Angebot wahr

lhr Mehrwert!

Unsere kostenfreie Marktwertermittlung wird mit
Sachverstand professionell berechnet und bringt
Sicherheit fUr Inren Immobilienverkauf.




Eine erfolgreiche Strategie

Die nachsten Schritte fur den erfolgreichen Verkauf Ihrer Immobilie:

Die 7-Schritte-Erfolgsstrategie
1. Der richtige Verkaufspreis

Wir fGhren eine professionelle Marktwertermittlung
durch. Dazu zdhlen die Starken-Schwdchen-, Chan-
cen- und Risiko-Analyse (SWOT-Analyse), die Marki-
wertanalyse und weitere wertermittelnde und
zielgruppensperzifische Methoden.

2. Die Aufbereitung der Unterlagen,
Immobiliendarstellung und das Exposé

Die professionelle Herstellung des Exposés. Gute

Fotos und auf Wunsch Videos und 360° - Darstellung.

3. Vorgemerkte Kaufinteressenten

Mittels Zielgruppenanalyse informieren wir exklusiv
bereits vorgemerkte Kaufinteressenten aus unserer
Adresskartei sowie unsere Vermarktungs- und Netz-
werkpartner.

4. Veroffentlichung der Immobilie
Innerhalb von wenigen Werktagen ist Ihre Immobilie

in den Internetportalen. Auf Wunsch beziehen wir
Print-Medien und Social-Media-Marketing mit ein.

5. Nachbarschaftsmarketing
und Netzwerkinformationen

Laut einer Studie wohnten 80% der Immobilienk&ufer
vorher im Umkreis von 10 km. Das nachweislich wirk-
same Marketing fur Sie: Nachbarschaftsansprache
durch Flyeraktion und z.B. Verkaufsschilder an der
Immobilie.

6. Quadlifizierung der Interessenten und Be-
sichtigung

Wir sprechen mit den potentiellen Kaufern Uber

Ihr individuelles Kaufinteresse und kléren wichtige
Fragen bereits im Vorfeld der Besichtigung ab.
Mitunter sind eine Sammelbesichtigung oder ein
Open-House-Event wertvolle, erfolgsversprechende
Instrumente, die individuell einsetzbar sind.

7. Kaufunterstutzung und Immobilienuber-
gabe

Wir f0hren Sie durch den gesamten Verkaufsprozess,
sorgen fur einen reibungslosen Notarservice und
beraten Sie auf Wunsch auch nach dem Verkauf.

Beratung auch von Erbengemeinschaften vor und
nach dem Verkauf der Immobilie.

Wir bringen Menschen und Immobilien zusammen
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Ein faceltenreiches Marketing fuhrt zum Erfolg. Wir finden den finanzkraftigen Kaufer fur lhre
Immobilie, erzielen den besseren Preis und fuhren Sie erfolgreich durch den
Verkaufsprozess mit folgenden Schritten:

e Markfpreisanalyse und Preisfindung e Verkaufsschild am Objekt (auf Wunsch)
* Zielgruppensperzifische Suche durch die * Aushang
SWOT-Analyse e Werbung durch Flyer (auf Wunsch)
* Erstellung eines professionellen Exposés ¢ Information der Nachbarn (auf Wunsch)
e Finden von K&ufern in unserer  Bieterverfahren
Suchkundenkartei und in unserem Netzwerk * VerhandlungsfUhrung mit potentiellen
* Internetprésentation auf verschiedenen Kaufern
Portalen e FUOhrung durch den kompletten
e Zeitungsinserate Verkaufsablauf und den Notartermin
e Beraftung zur Préasentation Ihrer Immobilie » Ubergabe der Immobilie an den Ké&ufer

Veranstaltung eines Open House
(auf Wunsch)

Dr. Funke Immobilien ist vernetzt mit starken Partnern in der Immobilienbranche:
Sie und lhre Immobilie stehen im Mittelpunkt unserer Arbeit!

Bei uns erhalten Sie zuverldssige, hochwertige und individuelle Dienstleistungen, die auf Kompetenz und

Erfahrung basieren!

Das sagen unsere Kunden:

»Wir méchten uns bei lnnen bedanken fur
den guten Verkauf I
Familie Rudolf B. aus Bad Nauheim

8 ,,..volles Vertrauen, Transparenz und schneller
Verkauf. Danke!
Frau Leni K. aus Friedrichshdorf

,Gestern ist der Kaufpreis angekommen.
Perfekt."

Frau Sabine R. aus Bad Homburg

,..superschnell und zuverldssig verkauft mit
Dr. Funke Immobilien. Primal*
| Herr Karl R. aus Bad Homburg
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Leistungsstark und zuverlassig

bis zum Ziel und Beratung auch nach dem Verkauf

Unsere Kaufunterstitzung und Objektubergabe
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Prifung Verhandlungsfilhrung Service rund um Objektibergabe
Finanzrahmen Kaufvertirag & Notar

Fur Sie:
Der Energieausweis

Haben Sie Ilhre Immobilie
bereits energetisch
bewerten lassen ?

Wir bieten Ilhnen den
Energieausweis als
Serviceleistung an.

Der Energieausweis ist fir Sie kostenfrei bei einem Alleinauftrag zur Vermarktung derselben Immobilie.

Wir verkaufen lhr Haus zum besten Preis, so schnell und so angenehm wie moglich.




¢ -

L3

Es geht los

Ilhr Auftrag und der Verkauf kann beginnen!

Unser Leistungsversprechen

Wir sichern Ihnen die DurchfGhrung der 7-Schritte-
Erfolgsstrategie zu und informieren Sie regelmdaBig
Uber unsere Aktivitéten.

Daraus resulfiert unsere Zufriedenheitsgaratie:
Wir verkaufen Ihre Immobilie zum besten Preis,
so schnell und so angenehm wie moglich.

Vertrauen Sie Kompetenz, Erfahrung und Leistung.
Frau Dr. Eva Funke ist zertifizierte Immobilienfachwir-
fin IHK, zertifizierte Immobilienmaklerin IHK, Ausbilde-
rin IHK und verfUgt Uber Weiterbildungen im Bereich
Immobilienbewertung.

FUr Sie bieten Frau Dr. Eva Funke und ihr Team mehr
Sicherheit, mehr Qualitat, hochwertige Vermark-
tung, individuelle Betreuung und ein starkes Netz-
werk im Immobilienbereich.

Wir vertreten ausschlieBllich lhre Interessen!

Die Aufgabe des Maklers ist es, die Interessen des
Verkdaufers zu vertreten. Dieser Uberfragt mit dem
Verkaufsauftrag eine wichtige Verantwortung, wah-
rend nur im Erfolgsfall eine Provision bezahlt wird.

Auch nach dem Verkauf sind wir sehr gerne Ihr An-
sprechpartner fur Inre Fragen rund um die Immobilie.

Wir bringen Menschen und Immobilien zusammen




lhre Ansprechpartnerin:

Dr. Eva Funke

Geprufte Immobilienfachwirtin IHK
Geprufte Immobilienmaklerin IHK
Ausbilderin IHK

Lehrirainerin und Lehrcoach DVNLP

Telefon: +49 (0) 6081 - 448398
Mobil:  +49 (0) 176 - 47 97 38 17

E-Mail: info@dr-funke-immobilien.de
www.dr-funke-immobilien.de

Unser Buro und unser gut ausgebautes Netzwerk
Arbeiten mit tatkraftigen Teams rund um die Immobilie zusammen:
Rechtsanwadalte, Notare, Bautrager, Trockenbau, Projektimanager,
Architekten, Innenarchitekten, Innenausbau, Handwerker und Gartner.

Wir sind Mitglied im Bundesverband fur die Immobilienwirtschaft (BVFI)
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www.dr-funke-immobilien.de

Dr. Funke - Immobilien ‘ & Telefon: +49 (0) 6081 - 448398

Schmidtstr. 45 E-Mail: info@dr-funke-immobilien.de
60326 Frankfurt am Main Web: www.dr-funke-immobilien.de






